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CONVENIOS DE 
FORMACIÓN EJECUTIVA

JULIO 2019

Mayor información contactar a Formación Ejecutiva REDMAD al contacto@redmad.cl
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ANÁLISIS DE ESTADOS FINANCIEROS 
ESCUELA DE NEGOCIOS 
UNIVERSIDAD ADOLFO IBÁÑEZ

El curso Análisis de Estados Financieros se centra en proveer a los 
participantes de las herramientas necesarias para tomar decisiones 
estratégicas, comerciales y financieras fundamentadas en resultados 
contables. El programa dotará a los participantes de los conocimientos 
necesarios para entender e interpretar cifras contables, y entregará 
herramientas que les permitan agilizar la toma de decisiones a partir de 
dichas cifras. 

3 DE JUNIO 2019

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

20% DESCUENTO

$550.000

PRECIO REDMAD:

$440.000

VER MÁS
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FRAUDES CORPORATIVOS 
ESCUELA DE NEGOCIOS 
UNIVERSIDAD  ADOLFO IBÁÑEZ

El objetivo de este curso es que los alumnos puedan distinguir la forma en 
cómo se han vulnerado los controles internos en casos de fraudes 
corporativos ocurridos recientemente en Chile y el extranjero. Se busca que 
los alumnos identifiquen los principales retos de las auditorías forenses y 
entender la regulación del cumplimiento normativo y las responsabilidades 
profesionales en la prevención del lavado de activos y el financiamiento del 
terrorismo.

3 DE JUNIO 2019

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

20% DESCUENTO

$700.000

PRECIO REDMAD:

$560.000

VER MÁS
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Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

Este diplomado tiene como objetivo es contribuir al desarrollo de los 
negocios, así como al de instituciones reguladas por normas especiales 
entregando herramientas para identificar los factores de riesgo, tanto internos 
como externos, que pueden influir de manera significativa en los resultados 
de la institución, en el corto, mediano y largo plazo.

DIPLOMADO EN ADMINISTRACIÓN DE RIESGOS 
FACULTAD DE ECONOMÍA Y NEGOCIOS 
UNIVERSIDAD DE CHILE

4 DE JUNIO 2019

30% DESCUENTO

120 UF

PRECIO REDMAD:

84 UF

VER MÁS
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Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

El diplomado está orientado a ejecutivos de organizaciones que participen en 
modelos de negocios Business to Business (B2B), aportando una visión 
holística de la gestión comercial y del marketing colaborativo. El foco está en 
potenciar la co-creación de valor entre todos los stakeholders del sistema de 
valor ampliado en el sector B2B para lograr ventajas competitivas sostenibles. 

DIPLOMADO EN DIRECCIÓN COMERCIAL Y  
MARKETING INDUSTRIAL 
FACULTAD DE ECONOMÍA Y NEGOCIOS 
UNIVERSIDAD DE CHILE

4 DE JUNIO 2019

30% DESCUENTO

125 UF

PRECIO REDMAD:

87,5 UF

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://unegocios.uchile.cl/programas/diplomado-en-direccion-comercial-y-marketing-industrial
https://unegocios.uchile.cl/programas/administracion-de-riesgos/
https://unegocios.uchile.cl/programas/administracion-de-riesgos/
https://unegocios.uchile.cl/programas/administracion-de-riesgos/


Este curso está orientado a los profesionales que deberán liderar la 
transformación digital en sus organizaciones. El objetivo es que sus alumnos 
puedan aprender algunas herramientas digitales para los distintos ámbitos de 
la empresa: operaciones, logística, marketing, comercial, estrategia, modelos 
de negocio y metodologías agile, lean y scrum. 

TRANSFORMACIÓN DIGITAL ¿CÓMO LO HAGO? 
ESE BUSINESS SCHOOL 
UNIVERSIDAD DE LOS ANDES

5 DE JUNIO 2019

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución. Las socias que deseen inscribirse  
deben hacerlo directamente a los mails: gdebonnafos.ese@uandes.cl o izquierdo.ese@uandes.cl con copia  
contacto@redmad.cl, Fonos: 2 2618 1512 o 2 2618 1540

20% DESCUENTO

65 UF

PRECIO REDMAD:

52 UF

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
mailto:gdebonnafos.ese@uandes.cl
mailto:izquierdo.ese@uandes.cl
mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://www.ese.cl/ese/area-de-interes/direccion-comercial/mas-de-1-ano/amp/2018-04-02/165102.html
https://ese.cl/ese/mes-de-inicio/noviembre/transformacion-digital-como-lo-hago/2018-10-24/093434.html
https://ese.cl/ese/mes-de-inicio/noviembre/transformacion-digital-como-lo-hago/2018-10-24/093434.html
https://ese.cl/ese/mes-de-inicio/noviembre/transformacion-digital-como-lo-hago/2018-10-24/093434.html


Este programa entrega herramientas teóricas y prácticas que permitan a los 
asistentes desarrollar capacidades directivas y profesionalizar el trabajo  
directivo, con miras a enfrentar un escenario de grandes cambios  
estratégicos en el contexto de empresas familiares. Entre ellas se encuentran, 
la resolución de problemas estratégicos, el traspaso de competencias 
directivas, el incremento del capital  social, el fortalecimiento de la 
colaboración y el trabajo en equipo de alto  nivel.

PROGRAMA DE GOVERNING: EMPRESAS FAMILIARES 
CENTRO DE GOBIERNO CORPORATIVO 
PONTIFICIA UNIVERSIDAD CATÓLICA

5 DE JUNIO 2019

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución. I Inscripciones directamente a:  
cgcuc@uc.cl con copia contacto@redmad.cl

30% DESCUENTO  
REDMAD

30 UF PRECIO  
REDMAD

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
mailto:cgcuc@uc.cl
mailto:cgcuc@uc.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://www.ese.cl/ese/area-de-interes/direccion-comercial/mas-de-1-ano/amp/2018-04-02/165102.html
http://centrogobiernocorporativo.uc.cl/Agenda/inicio-programa-governing-2019.html
http://centrogobiernocorporativo.uc.cl/Agenda/inicio-programa-governing-2019.html
http://centrogobiernocorporativo.uc.cl/Agenda/inicio-programa-governing-2019.html


Este programa ha sido diseñado para brindarle un amplio y estructurado set 
de herramientas de gestión que le permitan identificar, comunicar y accionar 
las variables claves de su organización, a fin de que pueda implementar su 
estrategia y cumplir con éxito sus objetivos de corto y largo plazo. Esto 
implica adecuar las estructuras organizativas, los sistemas de control, 
información, medición de performance, los incentivos y el manejo de la 
agenda directiva a fin de alinear a la organización con una visión 
organizacional común, y motivar e inspirar a sus equipos en la ejecución.

EXECUTION PREMIUM, CONTROL DE GESTIÓN 
ESTRATÉGICO - ESE BUSINESS SCHOOL 
UNIVERSIDAD DE LOS ANDES

5 DE JUNIO 2019

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución. Las socias que deseen inscribirse  
deben hacerlo directamente a los mails: gdebonnafos.ese@uandes.cl o izquierdo.ese@uandes.cl con copia  
contacto@redmad.cl, Fonos: 2 2618 1512 o 2 2618 1540

20% DESCUENTO

40 UF

PRECIO REDMAD:

32 UF

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
mailto:gdebonnafos.ese@uandes.cl
mailto:izquierdo.ese@uandes.cl
mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://www.ese.cl/ese/area-de-interes/direccion-comercial/mas-de-1-ano/amp/2018-04-02/165102.html
https://ese.cl/ese/mes-de-inicio/junio/execution-premium-control-de-gestion-estrategico/2018-05-03/150027.html
https://ese.cl/ese/mes-de-inicio/junio/execution-premium-control-de-gestion-estrategico/2018-05-03/150027.html
https://ese.cl/ese/mes-de-inicio/junio/execution-premium-control-de-gestion-estrategico/2018-05-03/150027.html


DIRECCIÓN ESTRATÉGICA DE LA MARCA 
ESCUELA DE NEGOCIOS UNIVERSIDAD 
ADOLFO IBÁÑEZ - DELOITTE

Este curso entrega a sus alumnos las herramientas y conocimientos necesarios 
para que al finalizar el curso, sean capaces de comprender que las marcas 
constituyen un activo estratégico para la empresa, y que como tal, es necesario 
gestionarlo y desarrollarlo con una visión de largo plazo. El objetivo es que los 
alumnos conozcan y apliquen correctamente los conceptos de identidad, 
posicionamiento e imagen de marca, los cuales constituyen los pilares 
fundamentales del desarrollo y la construcción de marcas.

5 DE JUNIO 2019

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

20% DESCUENTO

750.000

PRECIO REDMAD:

600.000

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://www.ese.cl/ese/area-de-interes/direccion-comercial/mas-de-1-ano/amp/2018-04-02/165102.html
https://negocios.uai.cl/curso/direccion-estrategica-de-la-marca/
https://negocios.uai.cl/curso/direccion-estrategica-de-la-marca/
https://negocios.uai.cl/curso/direccion-estrategica-de-la-marca/


Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de membresía al 
email:contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución  académica.  
Los convenios no aseguran cupo ni admisión, estos  deben ser validados con la institución. Inscripciones 
directamente  a: cmaturana@seminarium.com con copia contacto@redmad.cl

NEXT GENERATION ENTERPRICE 
CONFERENCE SEMINARIUM

Ya hace algún tiempo que las empresas vienen sintiendo el impacto de las 
transformaciones tecnológicas y la globalización. Comprender los 
cambios en los procesos y la forma en que se realizan los negocios se han 
vuelto necesario para que las organizaciones no se vuelvan obsoletas. 
Profesionales, clientes o empleados,  buscan estrategias, innovación, 
asesoramiento, soluciones de tecnología, nuevos modelos de gestión de 
infraestructura tecnológica, marketing digital, nuevos modelos de negocio 
y networking.

5 DE JUNIO 2019

15% DESCUENTO

20 UF

PRECIO REDMAD:

17 UF

VER MÁS

mailto:cmaturana@seminarium.com
mailto:cmaturana@seminarium.com
mailto:contacto@redmad.cl
https://www.ese.cl/ese/area-de-interes/direccion-comercial/mas-de-1-ano/amp/2018-04-02/165102.html
http://www.seminarium.com/eventos/next-generation-enterprise/
http://www.seminarium.com/eventos/next-generation-enterprise/
http://www.seminarium.com/eventos/next-generation-enterprise/


MAGISTER EN INNOVACIÓN 
ESCUELA DE NEGOCIOS 
UNIVERSIDAD ADOLFO IBÁÑEZ

Con su metodología de enseñanza de handson learning, este magíster permite 
aprender a innovar combinando aspectos teóricos y prácticos, mediante clases, 
talleres y experiencias en terreno. Se trata de una propuesta única, tanto por su 
carácter multidisciplinario como por la calidad de sus docentes. Dirigido a 
empresarios, directivos, emprendedores y ejecutivos que tienen 
responsabilidad en el desarrollo de la estrategia competitiva de su empresa, y a 
quienes estén involucrados en el desarrollo de proyectos y sean potenciales 
directivos superiores de la empresa.

7 DE JUNO 2019

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

20% DESCUENTO

455 UF

PRECIO REDMAD:

364 UF

VER MÁS
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Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de membresía al 
email:contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución  académica.  
Los convenios no aseguran cupo ni admisión, estos  deben ser validados con la institución. Inscripciones 
directamente  a: cmaturana@seminarium.com con copia contacto@redmad.cl

PRESENTACIONES EFECTIVAS 
SEMINARIUM

En este programa los asistentes aprenderán a manejar adecuadamente los 
tiempos, los tonos de voz, proyectar una imagen segura y estructurar 
eficazmente su discurso para cumplir con sus objetivos comunicacionales. 
De carácter personalizado, los participantes serán evaluados 
individualmente al inicio y al final de las actividades poniendo en práctica 
las técnicas aprendidas. 

Pensado para Directores, Gerentes, Jefes, líderes de equipos y todo tipo de 
profesionales que requieran ser claros en sus mensajes con el fin de 
informar, movilizar o influenciar audiencias.

10 DE JUNIO 2019

15% DESCUENTO

23,5 UF

PRECIO REDMAD:

17,6 UF

VER MÁS

mailto:cmaturana@seminarium.com
mailto:cmaturana@seminarium.com
mailto:contacto@redmad.cl
https://www.ese.cl/ese/area-de-interes/direccion-comercial/mas-de-1-ano/amp/2018-04-02/165102.html
http://www.seminarium.com/eventos/presentaciones-efectivas/
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En su versión más acotada, la función de un Family Office u Oficina de la 
Familia es administrar el patrimonio financiero de una familia. Normalmente, 
este patrimonio se ha generado a partir de retiros o dividendos de la(s) 
empresa(s) de la familia, o en ocasiones producto de la venta de la misma, lo 
que produce una gran liquidez a sus dueños. En algunos casos, se trata de 
familias inversionistas y no empresarias, que han hecho su fortuna en la Bolsa 
o mercados financieros en general, más que a partir de una empresa.

FAMILY OFFICE & WEALTH MANAGEMENT PROGRAM 
ESE BUSINESS SCHOOL UNIVERSIDAD DE LOS ANDES

11 DE JUNIO 2019

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución. Las socias que deseen inscribirse  
deben hacerlo directamente a los mails: gdebonnafos.ese@uandes.cl o izquierdo.ese@uandes.cl con copia  
contacto@redmad.cl, Fonos: 2 2618 1512 o 2 2618 1540

20% DESCUENTO

55 UF

PRECIO REDMAD:

44 UF

VER MÁS
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mailto:contacto@redmad.cl
mailto:gdebonnafos.ese@uandes.cl
mailto:izquierdo.ese@uandes.cl
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https://www.ese.cl/ese/area-de-interes/direccion-comercial/mas-de-1-ano/amp/2018-04-02/165102.html
https://www.ese.cl/ese/mes-de-inicio/junio/family-office-wealth-management-program/2018-05-10/100210.html
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https://www.ese.cl/ese/mes-de-inicio/junio/family-office-wealth-management-program/2018-05-10/100210.html


ESTRATEGIAS COMERCIALES DE ALTO IMPACTO 
ESCUELA DE NEGOCIOS UNIVERSIDAD ADOLFO IBÁÑEZ

El objetivo de este curso es que sus alumnos puedan contar con las 
herramientas comerciales para mejorar la eficiencia y la efectividad en 
su gestión. Con ello podrán mejorar su liderazgo comercial y 
establecer una metodología de trabajo comercial basada en la gestión 
del tubo de negocios (data driven). Dirigido a líderes comerciales, 
profesionales y ejecutivos de distinta formación responsables de la 
gestión comercial y de ventas de sus organizaciones y que buscan 
aumentar la productividad de sus áreas.

11 DE JUNIO 2019

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su 
membresía al  email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. 
Los convenios no  aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

20% DESCUENTO

$600.000

PRECIO REDMAD:

$480.000

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://www.ese.cl/ese/area-de-interes/direccion-comercial/mas-de-1-ano/amp/2018-04-02/165102.html
https://negocios.uai.cl/curso/direccion-comercial/
https://negocios.uai.cl/curso/direccion-comercial/
https://negocios.uai.cl/curso/direccion-comercial/


Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

Este diplomado de la Universidad de Chile tiene como objetivo entregar a sus 
alumnos, a partir de experiencias y casos reales, herramientas y conceptos 
clave para el ejecutivo financiero de hoy, contribuyendo activamente en la 
búsqueda y sostén de nuevas oportunidades de negocios, evaluando los 
riesgos estratégicos y financieros. 

DIPLOMADO EN DIRECCIÓN FINANCIERA 
FACULTAD DE ECONOMÍA Y NEGOCIOS 
UNIVERSIDAD DE CHILE

13 DE JUNIO 2019

30% DESCUENTO

120 UF

PRECIO REDMAD:

84 UF

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://www.ese.cl/ese/area-de-interes/direccion-comercial/mas-de-1-ano/amp/2018-04-02/165102.html
https://unegocios.uchile.cl/programas/direccion-financiera/
https://unegocios.uchile.cl/programas/direccion-financiera/
https://unegocios.uchile.cl/programas/direccion-financiera/


Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

Nuestro programa está diseñado para profesionales que buscan un MBA de 
excelencia que les permita lograr nuevas metas en su carrera profesional, por 
medio de la creación de su propio negocio o contribuyendo a sus 
organizaciones, a través del desarrollo de competencias en management, con 
énfasis en las áreas de emprendimiento e innovación. 

MBA N°1 EN EMPRENDIMIENTO E 
INNOVACION VERSIÓN SEMANAL 
FACULTAD DE ECONOMÍA Y NEGOCIOS 
UNIVERSIDAD DEL DESARROLLO

13 DE JUNIO 2019

20% DESCUENTO 
ARANCEL

MATRÍCULA: 6 UF 

590 UF

PRECIO REDMAD:

472 UF

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://negocios.udd.cl/postgrado/mba/
https://unegocios.uchile.cl/programas/direccion-financiera/
https://unegocios.uchile.cl/programas/direccion-financiera/
https://unegocios.uchile.cl/programas/direccion-financiera/
https://negocios.udd.cl/postgrado/mba/


Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

Este programa entrega las herramientas necesarias para implementar la 
gestión del cambio con perspectiva de género, atendiendo las demandas 
actuales que enfrentan los profesionales del área de la gestión de Recursos 
Humanos, en los desafíos relativos a la equidad e inclusión de la mujer en las 
organizaciones. Dirigido a profesionales de RRHH que deseen, implementar 
políticas de inclusión con perspectiva de género, con una mirada estratégica 
en cada uno de sus subprocesos.

DIPLOMADO EN GESTIÓN DE ORGANIZACIONES CON 
ENFOQUE DE GÉNERO 
FACULTAD DE ECONOMÍA Y NEGOCIOS 
UNIVERSIDAD DE CHILE

14 DE JUNIO 2019

30% DESCUENTO

100 UF

PRECIO REDMAD:

70 UF

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://www.ese.cl/ese/area-de-interes/direccion-comercial/mas-de-1-ano/amp/2018-04-02/165102.html
https://unegocios.uchile.cl/programas/diplomado-en-gestion-de-organizaciones-con-enfoque-de-genero/
https://unegocios.uchile.cl/programas/diplomado-en-gestion-de-organizaciones-con-enfoque-de-genero/
https://unegocios.uchile.cl/programas/diplomado-en-gestion-de-organizaciones-con-enfoque-de-genero/


Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

Este diplomado busca potenciar en los participantes las competencias 
requeridas para liderar procesos de gestión y desarrollo organizacional que les 
permitan: diseñar, planificar e implementar estrategias sustentables y acorde a 
los nuevos modelos de negocios necesarios para competir efectivamente en la 
nueva economía digital. 

DIPLOMADO EN GESTIÓN PARA LA  
TRANSFORMACIÓN DIGITAL 
FACULTAD DE ECONOMÍA Y NEGOCIOS 
UNIVERSIDAD DE CHILE

17 DE JUNIO 2019

30% DESCUENTO

120 UF

PRECIO REDMAD:

84 UF

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://www.ese.cl/ese/area-de-interes/direccion-comercial/mas-de-1-ano/amp/2018-04-02/165102.html
https://unegocios.uchile.cl/programas/diplomado-gestion-la-transformacion-digital/
https://unegocios.uchile.cl/programas/diplomado-gestion-la-transformacion-digital/
https://unegocios.uchile.cl/programas/diplomado-gestion-la-transformacion-digital/


PRESENTACIONES EFECTIVAS 
ESCUELA DE NEGOCIOS 
UNIVERSIDAD ADOLFO IBÁÑEZ

Con en enfoque de taller y énfasis en retroalimentación de pares, este 
curso busca mejorar las habilidades necesarias para ser más efectivos al 
presentar. Una presentación efectiva es la que consigue un propósito 
comunicativo en una audiencia específica. Esto supone pensar 
estratégicamente para identificar lo más relevante, organizar bien las ideas 
y comunicarlas con claridad. Los recursos audiovisuales y técnicas de 
comunicación sólo complementan un proceso que tiene que ver, 
fundamentalmente, con elaborar y articular ideas. 

17 DE JUNIO 2019

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su 
membresía al  email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución 
académica. Los convenios no  aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la 
institución.

20% DESCUENTO

$500.000

PRECIO REDMAD:

$400.000

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://www.ese.cl/ese/area-de-interes/direccion-comercial/mas-de-1-ano/amp/2018-04-02/165102.html
https://negocios.uai.cl/curso/presentaciones-efectivas/
https://negocios.uai.cl/curso/presentaciones-efectivas/
https://negocios.uai.cl/curso/presentaciones-efectivas/


Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

Este diplomado permite a los participantes desarrollar herramientas y 
conceptos para comprender la integralidad del proceso comercial, y 
desempeñar una exitosa gestión de equipos. Entrega de forma práctica 
sólidos conocimientos de las áreas comerciales, que les permita comprender 
la complementariedad del área Ventas con Marketing. 

Sales Education Foundation (SEF) ha nominado este diplomado en su 
edición 2018 y por segundo año consecutivo, como parte de las 
“Universidades Top para la educación profesional de ventas”. 

DIPLOMADO EN DIRECCIÓN COMERCIAL Y VENTAS 
FACULTAD DE ECONOMÍA Y NEGOCIOS 
UNIVERSIDAD DE CHILE

18 DE JUNIO 2019

30% DESCUENTO

125 UF

PRECIO REDMAD:

87,5 UF

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://www.ese.cl/ese/area-de-interes/direccion-comercial/mas-de-1-ano/amp/2018-04-02/165102.html
https://unegocios.uchile.cl/programas/direccion-comercial-y-ventas/
https://unegocios.uchile.cl/programas/direccion-comercial-y-ventas/
https://unegocios.uchile.cl/programas/direccion-comercial-y-ventas/


Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

El objetivo de este diplomado es que sus alumnos comprendan los retos 
estratégicos digitales y de E-Commerce para su estrategia global de 
negocios, así como también evaluar el impacto y medir el retorno de inversión 
del marketing digital & E-Commerce. Orientado a personas que quieren 
iniciarse en el área digital. Si usted posee conocimientos avanzados en el 
tema, se recomienda revisar el Diplomado en Marketing Digital & eBusiness. 

DIPLOMADO EN MARKETING DIGITAL APLICADO 
FACULTAD DE ECONOMÍA Y NEGOCIOS 
UNIVERSIDAD DE CHILE

18 DE JUNIO 2019

30% DESCUENTO

100 UF

PRECIO REDMAD:

70 UF

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://www.ese.cl/ese/area-de-interes/direccion-comercial/mas-de-1-ano/amp/2018-04-02/165102.html
https://unegocios.uchile.cl/programas/diplomado-en-marketing-digital-aplicado/
https://unegocios.uchile.cl/programas/diplomado-en-marketing-digital-aplicado/
https://unegocios.uchile.cl/programas/diplomado-en-marketing-digital-aplicado/


Los equipos directivos, frente al desafío de gestionar la dimensión sindical, 
deben ampliar su espectro de capacidades de negociación y creatividad. 
También se deben replantear posturas, prejuicios y paradigmas que limitan la 
generación de opciones en el manejo de la relación sindical.  
Hay una necesidad de alinear al equipo de directivos y consensuar principios 
de gestión para ordenar, sistematizar y hacer más predecible la relación y 
comunicación con la comisión Interna y el sindicato. Es clave en este proceso 
poder incorporar y trabajar en simultáneo la perspectiva empresarial y sindical; 
de modo de ir superando las barreras de prejuicios, ideologías y sociales que 
generan incertidumbre y dificultad para alcanzar una relación sustentable. 

NEGOCIACIÓN SINDICAL 
ESE BUSINESS SCHOOL UNIVERSIDAD DE LOS ANDES

18 DE JUNIO 2019

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución. Las socias que deseen inscribirse  
deben hacerlo directamente a los mails: gdebonnafos.ese@uandes.cl o izquierdo.ese@uandes.cl con copia  
contacto@redmad.cl, Fonos: 2 2618 1512 o 2 2618 1540 

20% DESCUENTO

40 UF

PRECIO REDMAD:

32 UF

VER MÁS

https://ese.cl/ese/mes-de-inicio/junio/negociacion-sindical/2018-05-10/113917.html
https://ese.cl/ese/programas/focalizados/inscripcion-leadership-for-the-new-world-liderazgo-adaptativo-para/2019-01-13/153835.html
https://ese.cl/ese/programas/focalizados/inscripcion-leadership-for-the-new-world-liderazgo-adaptativo-para/2019-01-13/153835.html
https://ese.cl/ese/programas/focalizados/inscripcion-leadership-for-the-new-world-liderazgo-adaptativo-para/2019-01-13/153835.html


Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de membresía al 
email:contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución  académica.  
Los convenios no aseguran cupo ni admisión, estos  deben ser validados con la institución. Inscripciones 
directamente  a: cmaturana@seminarium.com con copia contacto@redmad.cl

STRATEGIC FINANCIAL MANAGEMENT 
NOTRE DAME UNIVERSITY 
SEMINARIUM

Este programa se focaliza en la gestión financiera del crecimiento 
empresarial: pensar de manera creativa sobre estrategias para expandir, 
escalar y diversificar. Durante dos días, los participantes podrán conocer 
teorías y marcos clave en la gestión del crecimiento estratégico, analizar 
casos reales y profundizar en formas prácticas para medir si un negocio 
está teniendo un rendimiento rentable. 

25 DE JUNIO 2019

15% DESCUENTO

47 UF

PRECIO REDMAD:

39,95 UF

VER MÁS

mailto:cmaturana@seminarium.com
mailto:cmaturana@seminarium.com
mailto:contacto@redmad.cl
https://www.ese.cl/ese/area-de-interes/direccion-comercial/mas-de-1-ano/amp/2018-04-02/165102.html
http://www.seminarium.com/eventos/strategic-financial-management/
http://www.seminarium.com/eventos/strategic-financial-management/
http://www.seminarium.com/eventos/strategic-financial-management/


El programa "Leadership for a New World" está orientado a la alta dirección 
(dueños y controladores de empresas, presidentes, gerentes generales de 
empresas de tamaño medio y grande) y a sus responsabilidades de lograr 
adaptarse a un mundo cada vez más complejo y diverso. El programa entrega 
herramientas únicas y probadas que permiten a los que ejercen liderazgo 
movilizar a otros y transformar sus empresas, principalmente mediante una 
nueva conciencia del sentido y propósito del liderazgo.

LIDERAZGO ADAPTATIVO PARA LA 
TRANSFORMACIÓN ORGANIZACIONAL 
ESE BUSINESS SCHOOL UNIVERSIDAD DE LOS ANDES

25 DE JUNIO 2019

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución. Las socias que deseen inscribirse  
deben hacerlo directamente a los mails: gdebonnafos.ese@uandes.cl o izquierdo.ese@uandes.cl con copia  
contacto@redmad.cl, Fonos: 2 2618 1512 o 2 2618 1540

20% DESCUENTO

40 UF

PRECIO REDMAD:

32 UF

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
mailto:gdebonnafos.ese@uandes.cl
mailto:izquierdo.ese@uandes.cl
mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://ese.cl/ese/mes-de-inicio/junio/leadership-for-a-new-world/2019-01-13/153623.html
https://ese.cl/ese/mes-de-inicio/junio/leadership-for-a-new-world/2019-01-13/153623.html
https://ese.cl/ese/mes-de-inicio/junio/leadership-for-a-new-world/2019-01-13/153623.html
https://ese.cl/ese/mes-de-inicio/junio/leadership-for-a-new-world/2019-01-13/153623.html


El estudio de las finanzas modernas permite entender las mejores prácticas 
de inversión de capital que aseguren el crecimiento de las empresas, 
focalizándose principalmente en conocer cómo las corporaciones optimizan 
sus decisiones financieras y cómo deciden financiarlas. 

Este diplomado, enfocado tanto a empresas como emprendimientos, 
entrega los conceptos y la metodología para evaluar negocios y tomar 
decisiones en ambientes competitivos, considerando los aspectos clave de 
la economía y las finanzas.

DIPLOMADO EN FINANZAS Y EVALUACIÓN 
DE PROYECTOS 
FACULTAD DE ECONOMÍA Y NEGOCIOS  
UNIVERSIDAD DEL DESARROLLO

1 DE JULIO 2019

15% DESCUENTO 

$ 1.850.000 

PRECIO 
REDMAD:

$ 1.572.500 

VER MÁSLas socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

https://educacionejecutiva.udd.cl/diplomados/diplomado-en-finanzas-y-evaluacion-de-proyectos.html
mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl


Se trata de un programas de dos días, dictado por Seminarium, cuyo objetivo 
es desarrollar en  los participantes la capacidad de influir  estratégicamente 
sobre el equipo de trabajo a través de entornos saludables y felices de alto  
rendimiento. En la actualidad se necesitan líderes  con flexibilidad, propósito, 
equilibrio, visión y capacidad de inspirar a otros frente al liderazgo tradicional, 
basado en la autoridad formal. Un  líder utiliza su capacidad de influencia 
estratégica y no su autoridad para lograr los  objetivos. En medio de la 
complejidad, se trata de encontrar la capacidad interior para innovar, para 
avanzar a pesar de las dificultades, para influir positivamente y para crecer 

LIDERAZGO POSITIVO 
SEMINARIUM

1 DE JULIO 2019

15% DESCUENTO 

23,5 UF

PRECIO REDMAD:

17,625 UF

VER MÁSLas socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de membresía al 
email:contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución  académica.  

Los convenios no aseguran cupo ni admisión, estos  deben ser validados con la institución. 

Inscripciones directamente a: cmaturana@seminarium.com con copia contacto@redmad.cl

http://www.seminarium.com/eventos/liderazgo-positivo/
mailto:cmaturana@seminarium.com
mailto:cmaturana@seminarium.com
mailto:contacto@redmad.cl


BUSINESS STORYTELLING 
ESCUELA DE NEGOCIOS UNIVERSIDAD  
ADOLFO IBÁÑEZ - DELOITTE

Dirigido a emprendedores, este curso espera que sus participantes 
desarrollen un conjunto de habilidades transversales de lenguaje y 
comunicación que les permita construir y contar historias efectivas, 
usar la narrativa con sentido estratégico como parte de la 
estrategia de comunicación. Entre sus principales objetivos están el 
elaborar un relato corporativo bien alineado al negocio y a la 
cultura de la organización; preparar las claves visuales de la puesta 
en escena y narrar ante el público de forma segura, empática y 
asertiva.

4 DE JULIO 2019

20% DESCUENTO

$750.000

PRECIO REDMAD:

$600.000

VER MÁSLas socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

https://negocios.uai.cl/curso/business-storytelling/
mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl


Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de membresía 
al email:contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución  académica.  
Los convenios no aseguran cupo ni admisión, estos  deben ser validados con la institución. Inscripciones 
directamente  a: cmaturana@seminarium.com con copia contacto@redmad.cl

DIPLOMADO LOGÍSTICA Y CADENA DE 
ABASTECIMIENTO 
TECNOLÓGICO DE MONTERREY - SEMINARIUM

Este diplomado, desarrollado por el Tecnológico de Monterrey y 
presentado por Seminarium, entrega una formación integral a través de 
herramientas concretas y el desarrollo de conocimientos y las 
habilidades necesarias para el diseño, administración y operación de la 
cadena de abastecimiento. Su foco está en asociar la logística a la 
generación de valor dentro de una organización, convirtiéndose en un 
aliado estratégico para las operaciones. 

La estrategia didáctica principal del diplomado es la exposición y análisis 
de los instructores especialistas en su tema y con experiencia, quienes se 
apoyarán en reflexiones de la práctica, casos y en ejercicios para 
consolidar el aprendizaje de cada tema. 

9 DE JULIO 2019

15% DESCUENTO  
REDMAD

115 UF

PRECIO REDMAD:

92 UF

VER MÁS

mailto:cmaturana@seminarium.com
mailto:cmaturana@seminarium.com
mailto:contacto@redmad.cl
http://www.seminarium.com/eventos/logistica-y-cadena-de-abastecimiento/


Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de membresía 
al email:contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica.  
Los convenios no aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución. Inscripciones 
directamente  a: cmaturana@seminarium.com con copia contacto@redmad.cl

DIPLOMADO CIBERSEGURIDAD 
TECNOLÓGICO DE MONTERREY 
SEMINARIUM

Este exclusivo diplomado en Ciberseguridad diseñado en conjunto con 
TEC de Monterrey le permitirá identificar los servicios y mecanismos 
necesarios para construir un sistema informático operacional seguro y 
alineado a los objetivos de su organización, con el fin de implementar 
una estrategia de ciberseguridad exitosa.  

Cada módulo tiene una duración de dos días consecutivos, una vez al 
mes, para un total de 6 meses, incluyendo un módulo desarrollado por 
un experto local para abordar temáticas de ciberseguridad en Chile.

11 DE JULIO 2019

15% DESCUENTO  
REDMAD

115 UF

PRECIO REDMAD:

92 UF

VER MÁS

mailto:cmaturana@seminarium.com
mailto:cmaturana@seminarium.com
mailto:contacto@redmad.cl
http://www.seminarium.com/eventos/ciberseguridad/


Este programa está dirigido a directivos que gestionan proyectos en sus 
organizaciones y deseen actualizar sus conocimientos de mejores prácticas y 
aplicar las nuevas tendencias de sectores y mercados para obtener resultados 
más efectivos y eficientes. En el curso, se introducirán conceptos de la gestión 
por proyectos y se profundizará en las características de las metodologías 
ágiles, y por medio de la experimentación, se descubrirá su impacto en el logro 
de objetivos en entornos de incertidumbre.  Además se reflexionará sobre las 
capacidades y el rol del equipo de proyectos, para fomentar el espíritu creativo 
y rupturista que permita conseguir organizaciones ágiles y flexibles.

AGILE ACTION:  
PROJECT MANAGEMENT ORGANIZATION  
ESE BUSINESS SCHOOL UNIVERSIDAD DE LOS ANDES

11 DE JULIO 2019

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución. Las socias que deseen inscribirse  
deben hacerlo directamente a los mails: gdebonnafos.ese@uandes.cl o izquierdo.ese@uandes.cl con copia  
contacto@redmad.cl, Fonos: 2 2618 1512 o 2 2618 1540

20% DESCUENTO

40 UF 

PRECIO REDMAD:

32 UF 

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
mailto:gdebonnafos.ese@uandes.cl
mailto:gdebonnafos.ese@uandes.cl
mailto:izquierdo.ese@uandes.cl
mailto:izquierdo.ese@uandes.cl
https://www.ese.cl/ese/mes-de-inicio/julio/agile-action-project-management-organization/2019-01-13/181419.html


CERTIFICACIÓN EN DISEÑO DE 
EXPERIENCIAS Y SERVICIOS 
ESCUELA DE NEGOCIOS UNIVERSIDAD 
ADOLFO IBÁÑEZ

Dirigido a directivos que busquen desarrollar las habilidades necesarias para 
formar, dirigir, articular y gestionar equipos de diseño de experiencia al interior 
de sus organizaciones. Este curso buscar ofrecer un proceso de diseño de 
experiencias y servicios real que permita a los participantes comprender, 
planificar, diseñar e implementar estos procesos y herramientas en sus 
organizaciones, desde la comprensión profunda del fenómeno del diseño de 
sistemas socio-técnicos.

18 DE JULIO 2019

20% DESCUENTO

$1.700.000

PRECIO REDMAD:

$1.360.000

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://negocios.uai.cl/curso/certificacion-diseno-experiencia-servicios/


A todos quienes deseen familiarizarse con los conceptos financieros básicos 
a fin de poder evaluar mejor sus decisiones. Pueden acceder a él gerentes 
de unidades de negocio y directivos responsables de áreas funcionales que 
tengan una relación indirecta con el área financiero-contable. Puede resultar 
de gran ayuda para profesionales independientes, tales como abogados, 
médicos, agrónomos, entre otros. 

Contenidos online y clases presenciales.

CONTABILIDAD Y FINANZAS PARA NO 
FINANCIEROS – FORMATO BLENDED 
ESE BUSINESS SCHOOL UNIVERSIDAD DE LOS ANDES

24 DE JULIO 2019

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución. Las socias que deseen inscribirse  
deben hacerlo directamente a los mails: gdebonnafos.ese@uandes.cl o izquierdo.ese@uandes.cl con copia  
contacto@redmad.cl, Fonos: 2 2618 1512 o 2 2618 1540

20% DESCUENTO

30 U F  

PRECIO REDMAD:

24 U F  

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
mailto:gdebonnafos.ese@uandes.cl
mailto:gdebonnafos.ese@uandes.cl
mailto:izquierdo.ese@uandes.cl
mailto:izquierdo.ese@uandes.cl
https://www.ese.cl/ese/mes-de-inicio/julio/contabilidad-y-finanzas-para-no-financieros-formato-blended/2018-05-03/145648.html


DIPLOMADO EN GESTION ESTRATÉGICA DE COMPRAS 
ESCUELA DE NEGOCIOS UNIVERSIDAD ADOLFO IBÁÑEZ

Este diplomado está dirigido a gerentes de Finanzas preocupados por 
establecer una alianza con Strategic Sourcing para la gestión eficiente del 
gasto, gerentes de Operaciones para racionalizar y aumentar la eficiencia de 
Supply Chain, y gerentes generales en búsqueda de nuevas fuentes de 
competitividad y utilidades. Su objetivo es proveer del enfoque hacia una 
gestión de compras que asegure un gasto eficiente, actuando sobre la 
demanda interna, buscando la mejor solución para atender la necesidad de 
gasto alineada con la estrategia de la compañía, y entrega el conocimiento 
sobre las herramientas necesarias para implementar un modelo de Gestión 
Eficiente del Gasto.

25 DE JULIO 2019

20% DESCUENTO

125 UF

PRECIO REDMAD:

100 UF

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://negocios.uai.cl/diplomado/diplomado-strategic-sourcing-gestion-estrategica-compras/


GESTIÓN DE PERSONAS EN LA ERA DIGITAL 
ESCUELA DE NEGOCIOS UNIVERSIDAD 
ADOLFO IBAÑEZ - DELOITTE

El objetivo de este curso es que los alumnos entiendan las bases que 
sustentan los cambios disruptivos de la cuarta revolución industrial y las 
tecnologías de mayor impacto en la sociedad. Esto, además que que 
comprendan y dimensionen el alcance de la transformación digital en 
ámbitos específicos del mundo del trabajo y de la gestión de personas.

29 DE JULIO 2019

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

20% DESCUENTO

$600.000

PRECIO REDMAD:

$480.000

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://negocios.uai.cl/curso/gestion-personas-la-digital/


Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de membresía 
al email:contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución  académica.  
Los convenios no aseguran cupo ni admisión, estos  deben ser validados con la institución. Inscripciones 
directamente  a: cmaturana@seminarium.com con copia contacto@redmad.cl

MARKETING DIGITAL 
SEMINARIUM

Se trata de un programas de dos días, dictado por  Seminarium, que tiene 
como objetivo sumergir a las  organizaciones en una nueva forma de hacer  
negocios, proyectando a las empresas hacia el  futuro y transformar sus 
operaciones de marketing  y ventas con la integración efectiva y exitosa de los  
canales digitales y plataformas sociales.  

El curso  está orientado a desarrollar estrategias  empresariales que potencien a 
las compañías en  esta nueva economía digital, a través de un training  
intensivo, que permita adquirir las competencias y  herramientas clave para 
planificar, ejecutar y medir  estrategias rentables y exitosas de marketing en la  
era digital.

29 DE JULIO 2019

15% DESCUENTO  
REDMAD

23.5 UF

PRECIO REDMAD:

17.625 UF

VER MÁS

mailto:cmaturana@seminarium.com
mailto:cmaturana@seminarium.com
mailto:contacto@redmad.cl
http://www.seminarium.com/eventos/marketing-digital/


Nuestro programa está diseñado para profesionales que buscan un MBA de 
excelencia que les permita lograr nuevas metas en su carrera profesional, por 
medio de la creación de su propio negocio o contribuyendo a sus 
organizaciones, a través del desarrollo de competencias en management, con 
énfasis en las áreas de emprendimiento e innovación.

MBA N°1 EN EMPRENDIMIENTO E INNOVACIÓN 
VERSION WEEKEND 
FACULTAD DE ECONOMÍA Y NEGOCIOS  
UNIVERSIDAD DEL DESARROLLO

1 DE AGOSTO 2019

20% DESCUENTO 
ARANCEL

Matricula 6 UF  

590 UF 

PRECIO REDMAD:

472 UF 

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://negocios.udd.cl/postgrado/mba/


DIPLOMADO EN COMPLIANCE CORPORATIVO

ESCUELA DE NEGOCIOS UNIVERSIDAD ADOLFO IBÁÑEZ

Dirigido a directores y ejecutivos, fiscales, abogados y asesores legales, 
profesionales de las áreas de contraloría, auditoría y administración, y área 
de Investigadores de fraudes. El diplomado busca analizar los desafíos y 
oportunidades que a nivel global se presentan en materia de 
responsabilidad de las personas jurídicas. Para ello, se entregarán 
conocimientos para identificar y prevenir posibles infracciones legales y 
éticas, incorporando las herramientas más avanzadas y las mejores 
prácticas a nivel internacional.

2 DE AGOSTO 2019

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

20% DESCUENTO

125 U F  

PRECIO REDMAD:

100 U F  

VER MÁS

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://negocios.uai.cl/diplomado/diplomado-en-compliance-corporativo/


DIPLOMADO EN GESTIÓN ESTRATÉGICA  
DE LA INNOVACIÓN 
ESCUELA DE NEGOCIOS UNIVERSIDAD ADOLFO IBÁÑEZ

El diplomado en Gestión Estratégica de la Innovación permite aprender a 
innovar y desarrollar estas capacidades de una manera integral, combinando 
aspectos tanto teóricos como prácticos en una propuesta única, ya sea por el 
carácter multidisciplinario de la misma, como por la calidad de sus docentes. 
La literatura en innovación da cuenta mediante investigaciones empíricas que 
hasta un 75% de las brechas de productividad de las empresas puede ser 
explicadas por las actividades de innovación que estas desarrollan.

Las socias interesadas en activar el convenio deben solicitar certificado de vigencia de su membresía al  
email: contacto@redmad.cl, el que deberá ser presentado a la institución académica. Los convenios no  
aseguran cupo ni admisión, estos deben ser validados con la institución.

20% DESCUENTO

125 UF 

PRECIO REDMAD:

100 UF 

VER MÁS

2 DE AGOSTO 2019

mailto:contacto@redmad.cl
mailto:contacto@redmad.cl
https://negocios.uai.cl/diplomado/diplomado-en-gestion-estrategica-la-innovacion/
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